
【内容】

操作がわからない、他の店舗がどうしているのか知りたい、などの声にお応えして
定期的に開催しています。担当者様含めてご参加ください。

初級編 マスタ関係、ツール機能、顧客検索、分析、顧客一覧
顧客分析、前年ランク比較の仕方、Not・Only分析、バスケット分析など

上級編 顧客分析、マトリックス分析、地図分析、アプローチ分析。

販促事例 ターゲットを絞り込んで成功した販促事例を共有。

絞り.com顧客データ管理勉強会

貴社名 会場 ＺＯＯＭ

お名前 役職

ご住所 電話

E-mail

株式会社ミリオネット 連絡先 ： u-tanaka@millionet.co.jp

勉強会主催会社

【会場】

□ 6月2５日（水） 15：００～16：00 販促事例のご紹介
□ 7月23日（水） 15：００～16：00 絞り.ｃｏｍ活用法 初級編
□ 8月26日（火） 15：００～16：00 絞り.ｃｏｍ活用法 上級編

（アプローチ分析）

勉強会は、ZOOMでの開催となります。
参加希望の勉強会に をつけてください。

※後ほどZOOMのURLを送りますので、メールアドレスをご記入お願いいたします。

ー顧客は突然いなくなるー

－参加お申込みはこちらから－
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